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,,Fur mich ist
Network-Marketing 4.0
ein innovatives
Geschaftsmodell

fur die Zukunft.”

Seit dreiRig Jahren widme ich mich den Themen Direktvertrieb und Network-Marketing — als Professor an
der Hochschule Worms, wo ich von 1977 bis 2012 tatig war, als Wissenschaftler fur einschlagige Studien
sowie als Referent vor Interessenten und aktiven Unternehmern der Branche.

Ziel meiner Arbeit war und ist es, dass Network-Marketing als ein attraktives Vertriebs- und Marketingin-
strument vor allem im deutschsprachigen Raum in der Gesellschaft, Wirtschaft und Handelswelt genauso
akzeptiert und anerkannt wird, wie es zum Beispiel in den USA oder in Asien seit Jahrzehnten der Fall ist.

Meine Aufgabe und Berufung sehe ich darin, mit meinen Publikationen Giber Network-Marketing interessier-
ten Menschen das fachliche Wissen an Daten und Fakten zu liefern, um den Einstieg ins Network-Marke-
ting-Geschaft zu erleichtern. Bereits aktiven Network-Marketing-Unternehmerinnen und -Unternehmern
mochte ich helfen, ihren Traum vom freien Unternehmertum zu verwirklichen.

Dariber hinaus ist es mir ein grolRes Anliegen, die Idee des freien Unternehmertums im Network-Marketing
— speziell hier im deutschsprachigen Raum Europas — noch populdrer und anerkannter zu machen.

Das Update dieser Video-Expertise Network-Marketing 4.0 zeigt lhnen, wie durch die digitalen Verande-
rungen und Moglichkeiten das klassische Network-Marketing erganzt und beschleunigt werden kann. Die
Broschiire macht deutlich, welche groRRartigen beruflichen Zukunftsperspektiven im 21. Jahrhundert damit
unternehmerisch denkenden Menschen geboten werden, ihr Network-Marketing-Geschaft noch einfacher
und schneller zu gestalten und erfolgreich aufzubauen und damit ihre Lebensqualitat zu verbessern.

Viel Spal® beim Lesen dieser Expertise und viel Erfolg im Network-Marketing!

lhr Meine Berufung -

mein Antrieb
Prof. Dr. Michael Zacharias


https://vimeo.com/513308199/7cc45e4b01

Direktvertrieb und
Network-Marketing

Network-Marketing ist eine weiterentwickelte dynamische Form des
Direktvertriebs!

Was ist Direktvertrieb?
Im klassischen Direktvertrieb werden Produkte und [ S5 <
Dienstleistungen vom Hersteller tiber Vertriebspart-
ner direkt an den Kunden verkauft.

Was ist der Unterschied zwischen Direktvertrieb und Network-Marketing?

Im Network-Marketing, auch Empfehlungsmarketing und ,,Social Selling” genannt, werden die Pro-
dukte und Dienstleistungen tUber unabhangige Geschaftspartner (Einzelunternehmer) an den Kun-
den verkauft.

Im Network-Marketing konnen Geschaftspartner selbst wieder neue Geschaftspartner gewinnen
und so ihre eigenen Vertriebs-Teams aufbauen. Fir die erzielten Leistungen ihres Teams (Network)
erhalten die Geschaftspartner von ihrem Partner-Unternehmen eine monatliche Provision bzw.
Handelsspanne fir den gemeinsam erwirtschaften Umsatz.

eschaftspartner NS

Hersteller | mit Ihrer Struktur

Als Zeichen der Anerkennung fiir die Betreuung, Ausbildung, Motivation und Fihrung der Ge-
schaftspartner ihrer Teams zahlen die Direktvertriebs-Unternehmen zusatzlich noch attraktive Bo-
nuszahlungen an die Teambuilder aus.
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Welche Vorteile hat Network-Marketing gegeniiber Direktvertrieb?

Im Direktvertrieb gibt es eine Einkommensquelle: die Provision / Handelsspanne fiir den Verkauf /
Vermittlung der Ware oder Dienstleistung an den Endkunden.

Im Network-Marketing kommen noch zusétzlich die Bonus-/Provisionseinkommen aus der Betreu-
ung der neu gewonnenen Geschaftspartner und Teams hinzu.

Die unterschiedlichen Einkommensquellen und Rollen, die die Vertriebs- und Geschaftspartner ein-
nehmen kénnen, zeigt die folgende Abbildung:

Klassischer Direktvertrieb Network-Marketing Vertrieb / Empfehlungsmarketing

1 2 1 2 3

Verkauf / Aufbau und
Vermittlung Fihrung

Eigenverbrauch Verkauf / Eigenverbrauch
von Vermittlung von

Produkten von Produkten
Produkten

von von
Produkten Vertriebspartnern

Je groRer das Team aus Geschaftspartnern (Netz) und der Umsatz in lhrem Network-Marketing-
Geschaft sind, umso grofer ist auch die Beteiligung und Entlohnung. Durch das Wachsen lhres Net-
works von selbststandigen Geschaftspartnern mit Hilfe des Duplikationshebels kénnen Sie national
wie international lukrative, nachhaltige Einkommen landeribergreifend erzielen.

Wichtig ist, dass im Network-Marketing nur der erwirtschaftete Monatsumsatz belohnt wird und
nicht das reine Anwerben neuer Geschaftspartner. So entsteht ein gerechtes Bonus-Leistungs-
System fiur jedermann.

Eines ist sicher:

Network-Marketing wachst wegen
seiner Vorteile wesentlich schneller
als der klassische Direktvertrieb.


https://expertentools.shop/produkt/network-marketing-4-0
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Prof.Dr. M. Zacharias
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Prof. Dr. Zacharias:

,Uber Jahrzehnte wird iiber die PROs und
KONTRAs in der Branche diskutiert. Was
Uberwiegt? Das Ziel dieses Buches ist, die
Geschaftsmoglichkeit durch die rosafarbene,
die schwarze und die klare, neutrale Brille
zu betrachten. Bevor Sie eine Entscheidung

fir oder gegen Network-Marketing treffen,
empfehle ich Ihnen, sich meine neutrale Brille
aufzusetzen und das Geschéaft mit meinen
Augen zu betrachten. Das wird Ihnen helfen,
die Vor- und Nachteile von Network-Marke-
ting klarer zu erkennen.”



https://expertentools.shop/produkt/network-marketing-pro-kontra

NETWORK-MARKETING 4.0 GO

Digitales Informations-, Inspirations- und Akquise-Package
fiir ein profitables Geschaft auf DAUER.

e Entscheidende Hurden im Network-Marketing Gberragend meistern
e Damit sparen Sie sich Zeit und Nerven beim Argumentieren
e Verwandle hindernde Argumente in machtvolle Resultate

www.expertentools.shop/digitale-produkte
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Uber den Autor

Prof. Dr. Michael M. Zacharias zihlt zu den renommiertesten
Wissenschaftlern und Beratern im Direktvertrieb in Europa. Seit
fast dreiBig Jahren widmet er sich den Themen Direktvertrieb und
Network-Marketing — als Professor an der Hochschule Worms, wo
er von 1977 bis 2012 tatig war, als Wissenschaftler fiir einschla-
gige Studien, sowie als Referent vor Interessenten und aktiven
Unternehmern der Branche. In einer Reihe von nationalen und in-
ternationalen Studien sowie Publikationen tiber den dynamischen
Vertriebsweg Network-Marketing hat er vielen Menschen neue Be-
rufschancen aufgezeigt. Er berdt mit seinem langjahrigen Wissen
und Erfahrung eine Vielzahl von Unternehmen im Direktvertrieb
und ist ein gefragter Redner auf Veranstaltungen der Branche. Sein
neuester Branchenreport Direktvertrieb 2017 wurde im Auftrag
der Wirtschaftskammer Osterreich erstellt und zeigt welche Kraft
und Zukunftspotenzial in dieser Branche steckt. Er will auch in Zu-
kunft mit der Zacharias-Akademie neue MaRstdbe setzen und den
Unternehmerinnen und Unternehmern der Branche vermitteln,
wie man mit Respekt, Loyalitdt und Professionalitdt langfristig ei-
nen nachhaltigen Erfolg im Direktvertrieb und Network-Marketing
erreichen kann!

www.Zacharias-Akademie.com
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